Vysvétleni zadavaci dokumentace

Vazena pani / Vazeny pane,

na zakladé zmocnéni zadavatele — Ceska priamyslova zdravotni pojistovna, Ostrava-Vitkovice,
ul. Jeremenkova 11, PSC 703 00, ICO: 47672234 - Vam poskytujeme vysvétleni zadavaci
dokumentace v souladu s § 98 zdkona &. 134/2016 Sb., o zadavani vefejnych zakazek (dale jen

.zakon®) k vefejné zakazce s nazvem: ,,Kancelarské potieby*.

Dne 5. 6. 2017 byl doru¢en dotaz dodavatele nasledujiciho znéni:

»Spolecnost studovala zadavaci dokumentaci (ZD) k nadlimitni verejné zakazce na dodavky (VZ) s nazvem
Kancelarské potieby CPZP* zadavatele Ceska primyslové zdravotni pojistovna, ev. &. Z2017-012773, a 7ada
vas, jako zastupce zadavatele, o vysvétleni zadavaci dokumentace uvedené VZ. Dotaz zni: V bodé 5 ZD jsou
uvedena kritéria pro hodnoceni nabidek, konkrétné: Podané nabidky budou v souladu s ustanovenim § 114
zakona o zadavani verfejnych zakazek hodnoceny dle jejich ekonomické vyhodnosti, a to na zakladé
nejvyhodnéjsiho poméru nabidkové ceny a VySe slevy oproti platnému katalogu zbozi ulastnika. Jednotliva
kritéria budou posuzovana s nasledujicimi vahami:

Kritérium Vaha kritéria
Cena vzorku odbéru v K¢ bez DPH 70 %
Viyse slevy oproti platnému katalogu zboZi ucastnika 30 %

Zajimalo by nas, jak je vySe slevy oproti platnému katalogu zbozZi (¢astnika vztazena k ekonomické vyhodnosti,
protoZe se domnivame, Ze uvedené hodnotici kritérium nemuze vypovidat o ekonomické vyhodnosti.“

Dotaz byl dopInén o informaci:

Svij nazor vyjadreny v dotazu v Zadosti o vysvétleni zadavaci dokumentace opirame o nasledujici:

1. nézor Ufadu pro ochranu hospoddrské soutéze (UOHS)

UOHS napriklad v réamci rozhodnuti S22/2009/VZ-4741/2009/540/JSL konstatuje, Ze ... vySe slevy z ceniku
dodavatele nemuze byt relevantnim méritkem ekonomické vyhodnosti, nebot’ pfi takovém hodnoceni je nutno
vzdy prihlizet pouze k celkové koneéné cené za pozZzadované pinéni nabizené uchaze¢em ...“

Obdobné v rozhodnuti R176/2007/03-01019/2008/310-KK uvadi:

».--26. V navaznosti na nedostate¢né vymezeny zplsob hodnoceni nabidek jsem také nabyl pochybnosti o
spravnosti zvolenych dil¢ich kritérii. ... Vzhledem k tomu, Ze se jedna o uzavieni ramcové smlouvy (na max. 400
kust pocitaci a monitor(), a tudiz neni v dobé uzavieni smlouvy zcela jasny presny pocet a technicka
specifikace konkrétnich vyrobku, které bude zadavatel od vitézného uchazece poZadovat, smysl slevy ustupuje
do pozadi, nebot se v dobé hodnoceni nabidek vibec neda urcit kupni cena v budoucnu dodanych pocitact a
monitord. Neni proto bez pochybnosti zfejmé, zda vy$Si sleva bude znamenat i niz8i kupni cenu. ..."

2. odbornou zkusenost s trhem kancelarskych potreb

Nase spolec¢nost se na trhu s kancelarskymi potfebami pohybuje vice nez 25 let, a tudiz mame bohaté zkuSenosti
s prostredim, cenovymi urovnémi skupin zboZi apod. Na trhu existuji rGzné Grovné cen a cenovych strategii
jednotlivych dodavatelti. Rozdily ve vefejnych koncovych cenach (cenach pro jakéhokoliv odbératele bez
objemového ¢&i smluvniho zvyhodnéni) zboZi dosahuji desitky procent. V pfiloze naleznete tabulku, ktera
srovnavéa vefejné koncové ceny c&asto nakupovanych kancelafskych potfeb. U kazdé poloZky je uvedeno
objednaci ¢islo, aby $lo ovérit, Ze jde o stejné zboZzi, a hodnoceni neni tedy jakkoliv zkreslené. Veskeré informace
Jsou verejné pfistupné a snadno oveéritelné (viz uvedené zdroje). Jak je z tabulky patrno, lisi se velmi Groven
vychozich koncovych cen, ze kterych vychazi slevy na nakup nesmluvniho zboZzi. Pokud se hodnoti hodnota
slevy (Gislo), mdze dojit k tomu, Ze je vybran dodavatel s vy$§i hodnotou slevy v procentech, ale vysledna cena
po slevé je horsi (drazsi), nez u dodavatele, ktery nabizi mensi hodnotu slevy v procentech. Je to dano tim, Ze
hodnota slevy nema stejnou vychozi zakladnu, a tudiz je (jako ¢islo) neporovnatelna!

DODAVATEL NABIDNUTA KONCOVA CENA VYSLEDNY ROZDIL
SLEVA CENA PO SLEVE

A 10 % 100,00 K& 90,00 K¢&

B 40 % * 176,00 K& 105,60 K& +15%

*(100 K& + 76 %, tj. prumérny rozdil v cenach viz cenové srovnani v pfiloze)
Pokud bychom vySe uvedeny pfiklad aplikovali na podminky vybérového fizeni, kdy cena koSiku zbozi ma vahu
70 % a hodnota slevy ma vahu 30 % (coz znamena cca 49 % z nabidkové ceny), mize dojit k nasledujici situaci.



Ukazkovy model pocita s tim, Ze jsou 2 nabidky a tudiz vys$i procento slevy/niz§i hodnota ko$iku je zarover top
hodnotou (ziskd maximum bodu) ze vSech nabidek.

HODNOTA DODAVATEL A DODAVATEL B
nabidnuta sleva 10 % 40 %
bodU za kritérium Sleva 7.5 30,0
nabidnuta hodnota koSiku 1.000.000 1.400.000
bodU za kritérium Kosik 70,0 50,0
celkovy pocet bod 77,5 80,0
celkové poradi 2. 1.

ZZ uvedeného plyne, Ze ve vybérovém fizeni vyhraje spolecnost, ktera nabidla slevu 40 % na ostatni zboZi a
hodnotu kosiku 1.400.000 K¢ (ziska celkem 80 bodu oproti 77,5 bodu u druhého v poradi). Coz znamena, Ze
smluvni zboZi bude zadavatel nakupovat draze o 40 % (1.400.000/1.000.000) a zaroveri ostatni zboZi bude
drazsi o cca 15 % (viz rozdil v cenach po slevé v prvni tabulce).

Jak vidno, soutézeni slevy na ostatni zbozi mtze vést k diskriminaci uchazece, coz je v rozporu se zakonem o
zadavani vefejnych zakézek. Nastaveni cenové Urovné koncovych cen totiz nema vazbu na uvedenou VZ a
uchazeé s nizsi cenovou Urovni je pak hodnocenim slevy diskriminovén. Jak uvédi i UOHS, mizZe byt diky
hodnoticimu kritériu Sleva vybran jiny uchazeé, i kdyZz to nemusi znamenat niZs§i nakupni cenu a tedy
ekonomickou vyhodnost nabidky, ktera je ale zpisobem hodnoceni VZ! Chapeme snahu zadavatele, Ze chce na
ostatni zbozi ziskat vyhodnéj§i podminky. To mizZe dle naSeho nazoru uéinit napfr. poZadavkem, aby vSechny
ceny fakturované na ostatni zbozZi byly niZz8i, neZ verfejné prezentované koncové ceny (tj. rozsifit o tenhle
poZadavek ¢l. 5, odst. 5.6 smlouvy). Zadavatel m(ize téz nechat uchazeée nabidnout slevu na ostatni zboZi (ij.
zachovat cl. 5, odstavce 5.3 a 5.4 smlouvy), avSak nem(ze tuto slevu hodnotit a ani nemize sam stanovit vysi
této slevy (viz informace vySe uvedené).

Zadost o vysvétleni byla dopInéna o tabulku, ktera tvofi pfilohu tohoto vysvétleni.

K danému zadavatel uvadi, Zze vySe slevy je jen dil¢im hodnoticim kritériem, podstatna je pro
zadavatele vySe nabidnuté hodnoty koSiku, nebot to je zbozi, které bude zadavatel pravidelné

odebirat, s ohledem na to se zadavatel rozhodl upravit pomét vah hodnoticich kritérii a to takto:

Podané nabidky budou v souladu s ustanovenim § 114 zakona o zadavani vefejnych zakazek
hodnoceny dle jejich ekonomické vyhodnosti, a to na zakladé nejvyhodnéjSiho poméru nabidkové
ceny a VySe slevy oproti platnému katalogu zbozi u€astnika. Jednotliva kritéria budou posuzovana s

nasledujicimi vahami:

Kritérium Vaha kritéria
Cena vzorku odbéru v K& bez DPH 95 %
Vyse slevy oproti plathému katalogu zboZi u&astnika 5%

S ohledem na vySe uvedené, v souladu s § 98 odst. 4 zadkona, zadavatel upravuje lhatu pro podani
nabidek.



ZpUsob a misto pro podani nabidek

Obalka obsahujici nabidku bude doru¢ena doporucené postou nebo osobnim podanim (v pracovnich
dnech v dobé od 8:00 do 15:00 hod.) na adresu poboc¢ky osoby povéfené ¢innostmi zadavatele —
VIA Consult a.s. a.s., Brno Kopeé&na 12, PSC: 602 00, a to nejpozdéiji do konce |haty stanovené pro
podavani nabidek, tj. do 27. 6. 2017 do 14:00 hod.

Misto a datum otevirani obalek

Otevirani obalek s podanymi nabidkami probéhne dne 27. 6. 2017 v 15:00 hodin v sidle zadavatele —
ul. Jeremenkova 161/11, Vitkovice, 703 00 Ostrava.

Pfi otevirani obalek maji pravo byt pfitomni zastupci dodavatele, jejichz nabidky byly zadavateli

doruceny ve Ih(té pro podani nabidek.

V pfipadé jakychkoli dotazll ¢i nejasnosti mne, prosim, kontaktujte na kontaktech uvedenych nize.

S pozdravem a pfanim pékného dne

/

/

/
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ZéStL?Z zadavatele

Mgr."Milan Konecny, VIA Consult a.s.

Email: zadavacirizeni@viaconsult.cz



